ИНИЦИЈАТИВА ЈАВНОГ ЗАСТУПАЊА

1. ПОДАЦИ О ПОДНОСИОЦИМА ИНИЦИЈАТИВЕ
	Конзорцијум организација

	РБ
	Назив организације чланице НАПОР
	Контакт овлашћеног лица (телефон и мејл)
	Име и презиме кандидата/киње именоване испред  организације за чланство у ЕРГ (експертској радној групи)
	Контакт кандидата/киње (телефон и мејл)

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	


Напомена: Уколико се конзорцијум састоји од више од три организације чланице, проширити табелу да обухвати податке о свим организацијама које су део конзорцијума. 
2. ДЕФИНИСАТИ ЗАГОВАРАЧКУ ИНИЦИЈАТИВУ

(Навести следеће информације: Тема/област, специфични проблеми/изазови, узроци проблема/изазова, препреке за решавање, могућа решења променом политика)

	3. УТВРДИТИ ПРИОРИТЕТНОСТ/АКТУЕЛНОСТ ИНИЦИЈАТИВЕ
	ПРОЦЕНА 

- на скали 1 до 10 -

	1. Предложена промена политике је јасно дефинисана 

   Да би иницијатива била успешна мора се знати тачно каква промена политике је потребна. Ако заговарачка идеја није јасна и прецизна – теже је креирати снажну заговарачку стратегију.
                                       (недовољно прецизна – 1)
	1
	5
	10

	2. Број грађана/ки у локалној заједници/покрајини/држави на које ће утицати иницијатива.

   Растом обима утицаја иницијативе на грађане/ке – она добија на значају. 
	1
	5
	10

	3. Иницијатива се базира на личним искуствима/примерима

   Ако постоји могућност да се кампања развија на искуственој основи (учешће оних који су директно „погођени“ дефинисаним проблемом/изазовом) – кампања добија на легитимитету.

                                          (не базира се на искуству – 1)
	1
	5
	10

	4. Ниво напора/ који је потребно инвестирати у иницијативу

  Колико вашег времена, енергије и других ресурса је потребно?

                                      (врло мало = 10;  средње = 5;  много = 1)
	1
	5
	10

	5. Потенцијал за успех иницијативе

  Колико је извесно да ће иницијатива имати успеха? 
                                      ( мало извесно – 1)
	1
	5
	10

	6. Временски оквир потребан за успех иницијативе

  Што краћи период – то боље!

                                     (мање од 6 месеци = 10;  6–18 месеци = 5;  2 и више година = 1)
	1
	5
	10

	7. Ниво јавне подршке иницијативи

  Виши ниво подршке – више шансе за успех

                                     (подржавају = 10;  неутрални су = 5;  противе се = 1)
	1
	5
	10

	8. Ниво подршке доносилаца одлука

   Виши ниво подршке – више шансе за успех

                                     (подржавају = 10;  неутрални су = 5;  противе се = 1)
	1
	5
	10

	9. Релевантност иницијативе за ОМЛАДИНСКИ РАД на европском нивоу

   Да ли је проблем са којим се иницијатива суочава  нешто са чиме се суочавају и у другим земљама Европе?  
                                     (не суочавају се у другим земљама Европе – 1)
	1
	5
	10

	
	


4. ПОСТАВИТИ ОКВИР ЗАГОВАРАЧКЕ ИНИЦИЈАТИВЕ

(Дефинисати: Главни циљ, подциљеве, резултате и основне индикаторе)

5. СЛЕДЕЋА ДОКУМЕНТА ПОТРЕБНО ЈЕ ДОСТАВИТИ У ОКВИРУ ИНИЦИЈАТИВЕ;

1. БИОГРАФИЈЕ кандидата/киња наведених у одељку 1. 
2. АНЕКС 4 - Изјава о могућем постојању сукоба интереса за сваког кандидата/кињу

